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Єгор Шишенок 
 

СЕО, founder 
 

Консалтингова компанія 
«Якість Гарантовано»  

 

Інтенсив «Підготовка інвестиційного проєкту 
та робота з інвестором чи партнером» 



Терміни 

Інвестиції 
 

Прибуток 
 
Інвестиційний 
проєкт 

Період життя інвестиційного проєкту  

 
Бізнес-план 
 
Презентація інвестиційного проєкту 
 

Інвестиційний меморандум  
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Інвестиційний 
період  

Експлуатаційний 
період   

Передінвестиційний 
період  

1. Перетворення ідеї на 
концепцію 
2. Аналіз ринку, збір 
вихідної інформації 
3. Розробка бізнес-моделі і 
бізнес-плану 
4. Підготовка презентації 
5. Пошук потенційних 
інвесторів чи партнерів 
6. Спілкування з 
інвесторами та партнерами 
7. Заключення договорів 

ідея 
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1. Фінансування реалізації 
проєкту (прямі інвестиції) 
2. Початок роботи з 
партнерами 
3. Створення всього, що 
необхідно для ведення 
бізнесу 
4. Початок діяльності 

1. Фінансування проєкту до 
виходу в точку 
беззбитковості 
2. Досягнення окупності 
проєкту 
3. Отримання прибутку  

Період життя інвестиційного проєкту  



Концепція 

ідея 
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Передінвестиційний період  
Алгоритм створення інвестиційного проєкту  

Бізнес-модель 

Аналіз ринку 

Вихідна інформація 

Бізнес-план 

Пошук інвесторів та 
партнерів  

Презентація проєкту 

Інвестиційний (або 
партнерський) контракт 

Інвестиційний період  
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Передінвестиційний період  
Алгоритм роботи з інвестором чи партнером 

Бізнес-план 

Пошук інвесторів та 
партнерів  

Презентація проєкту 

Інвестиційний (або 
партнерський) контракт 

Інвестиційний період  

1. Пошук серед знайомих, 
колег та партнерів 

2. Робота з посередниками 
3. Участь у профільних 

заходах 
4. Наповнення 

інформаційної сфери 
(ЗМІ, інвестиційні 
платформ тощо)  

1. Особисті презентації 
2. Презентації на івентах 
3. Розсилка електронною 

поштою та в соціальних 
мережах 
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Концепція 

Інтереси власника 
бізнесу 

Попит у споживачів 

Концепція бізнес проєкту 
 
 
 
 
 
 

ЩО ПРОДАВАТИ? КОМУ ПРОДАВАТИ? ДЕ ПРОДАВАТИ? 

Чому будуть купляти ? 

1 2 3 

4 
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Кому продавати? 
Дифузія інновацій 

 

Новатори 

Фани 
Першопроходьці 

Рання більшість 

Пізня більшість 

Відсталі 
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Бізнес-модель 

1. Споживчі 
сегменти 

2. Ціннісні 
пропозиції  

8. Ключові 
партнери 

9. Структура витрат 5. Потоки надходження доходів 

7. Ключові 
види 

діяльності  

6. Ключові 
ресурси 

4. Відносини 
з клієнтом 

3. Канали 
збуту 

 

1 4 3 

2 
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Бізнес-модель як основа для бізнес-плану 

1. Споживчі 
сегменти 

2. Ціннісні 
пропозиції  

8. Ключові 
партнери 

9. Структура витрат 5. Потоки надходження доходів 

7. Ключові 
види 

діяльності  

6. Ключові 
ресурси 

4. Відносини 
з клієнтом 

3. Канали 
збуту 

 

Маркетинговий план Виробничій план 
Організаційний план 

Фінансовий план 
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Бізнес-план (стандарт UNIDO)  

1. Резюме 

2. Опис проєкту 

3. Аналіз ринку 

4. Маркетинговий план 

5. Виробничий (торговий) план 

6. Організаційний план 

7. Фінансовий план 

8. Показники ефективності та ризики 

1 

2 

3 

4 

5 

6 

8 

7 

9. Додатки 9 
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ТОП-10 питань у інвестора  

1. Скільки потрібно грошей? 
2. Коли я отримаю свої гроші назад? 
3. Що я буду мати потім? 
4. Які гарантії того, що я поверну свої гроші? 
5. Що ви вкладаєте в проєкт? 
6. Хто буде займатися реалізацією проєкту? 
7. Чи є у вас досвід реалізації подібного? 
8. Яка моя частка? 
9. Можна більше?  
10. Можна я візьму бізнес-план і подумаю? 


