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Алгоритм  участі

Пошук конкурсу 

Пошук партнерів (опційно) 

Створення персонального акаунту

Реєстрація організації

Подача проєктної пропозиції



 Пошук відкритих конкурсів Програми “Горизонт
Європа” - алгоритм дій 

Сторінка Програми “Горизонт
Європа”

Детально проаналізуйте напрями та кластери
Програми “Горизонт Європа” 
Визначтесь з одним чи кількома напрямами,
який/які найкраще підходить під визначені
командою чи Вами особисто цілі 
Перейдіть на сторінку окремого напряму/
кластеру
Ознайомтесь з робочою програмою та
особливостями конкурсів 

Крок 1 - Вибір Напряму/
кластеру 

https://research-and-innovation.ec.europa.eu/funding/funding-opportunities/funding-programmes-and-open-calls/horizon-europe_en
https://research-and-innovation.ec.europa.eu/funding/funding-opportunities/funding-programmes-and-open-calls/horizon-europe_en


Крок 1 - Вибір Напряму/
кластеру 

При виборі напряму та кластеру за яким Ви
плануєте подати проєктну пропозицію
потрібно враховувати наступні аспекти 

не варто вузько прив’язуватись до свого
конкретного напрямку досліджень чи діяльності 
враховуйте багатосекторність та
мультидисциплінарні підходи в тематиках
конкурсів та шукайте можливості для своєї
команди у відкритих конкурсах за різними
кластерами та напрямами
тримайте у фокусі уваги можливості за окремими
ініціативами та каскадне фінансування 



 Пошук відкритих конкурсів Програми “Горизонт
Європа” - алгоритм дій 

Крок 2 - Робоча
програма 

Знайдіть актуальну  Робочу
програму



Крок 2 - Робоча програма 

Загальний перелік тематик 

Робоча програма (Work  Programme) - це
основний документ в якому надано інформацію

про всі конкурси та тематики конкурсів на певний
програмний період (як правило два роки, остання

Робоча програма створюється на три роки) 

Робоча програма публікується перед
оголошенням конкурсів, тому саме знайомство з
нею в першу чергу дасть можливість планувати

участь в конкурсах у довгостроковій перспективі.  



Крок 2 - Робоча програма - детальний аналіз
інформації 

Таблиця з інформацією за конкурсом

Дата відкриття конкурсу та терміну
подачі 
Шифрування конкурсу та тематики 

Орієнтовна кількість проєктів, що
буде підтримана 
Тип дій 

Загальний бюджет тематики 
Орієнтовний бюджет одного проєкту 



Крок 3 - Funding and Tenders Opportunities  

Зайдіть на сторінку Funding
and Tenders Opportunities 
Оберіть статус конкурсів
(Майбутні/Відкриті для подачі/
Закриті)
Оберіть програмний період
та програму
Ознайомтесь з деталями
тематики 

https://ec.europa.eu/info/funding-tenders/opportunities/portal/screen/opportunities/topic-search?programmePeriod=2021%20-%202027&frameworkProgramme=43108390
https://ec.europa.eu/info/funding-tenders/opportunities/portal/screen/opportunities/topic-search?programmePeriod=2021%20-%202027&frameworkProgramme=43108390


Крок 4 - Визначтесь з роллю  

Коорднитор - організація, що виступає
аплікантом проєктної пропозиції,
координує діяльність партнерів та несе
основну відповідальність за
імплементацію завдань проєкту 

Партнер  - організація, що виконує певну
роль чи набір ролей (керівник Робочого
пакету, керівник Завдання,  пілотуючий
партнер, імплементуючий партнер.....)



Варто тримати у фокусі уваги

Додатково шукайте
конкурси на сторінках
окремих ініціатив 

Якщо проєкти
передбачають фінансування
для третіх сторін (так зване
каскадне фінансування) - то
такі конкурси можна знайти
окремо на сторінці ЄК  



Інструменти пошуку партнерів 
1. Портал   Funding and Tenders Opportunities

Загальний пошук
партнерів 

Пошук партнерів за
топіком 

Детальна інформація
про партнера 



Інструменти пошуку партнерів 
 2. Датабаза підтриманих проєктів CORDIS 

перегляньте проєкти
профінансовані за подібними
тематиками  
ознайомтесь з коротким описом
проєкту 
детально ознайомтесь з переліком
виконавців  
перейдіть на веб сторінку проєкту
та вивчіть його структуру і ролі
партнерів 

https://cordis.europa.eu/
https://cordis.europa.eu/


Інструменти пошуку партнерів 
  3. Брокерські заходи - Brockerage events 

Інформація про більшість
офіційних брокерських заходів
розміщується на платформі
b2match
Оголошення про заходи
публікується заздалегідь та
дублюється на офіційних
сторінках ЄК 
До участі в брокерських заходах
потрібно ретельно готуватись 

https://www.b2match.com/explore


Інструменти пошуку партнерів 
  3. Брокерські заходи - засади успіху  

Ретельно підготуйте
інформацію про свою команду/

організацію - можна у формі
презентації чи друкованої

візуальної інформації  

Уважно вивчіть профілі
учасників - оцініть

потенціал кожного з них в
якості партнера 

Сплануйте білатеральні зустрічі та
майте на увазі - у Вас буде не більше 5

хвилин, щоб переконати
співрозмовника у вашій цінності в

якості потенційного партнера 



Інструменти пошуку
партнерів 

  4. COST Actions 
Проєкти програми COST – це мережеві
проєкти, що об’єднують дослідницькі групи
з різних країн.
Однією з основних цілей цих проєктів є
саме створення партнерств із подальшою
можливістю подання більших проєктів за
Програмою «Горизонт Європа». 
Одна з основних переваг проєктів COST –
це можливість включення в ролі партнера
в уже діючі проєкти

https://www.cost.eu/
https://www.cost.eu/


Мережеві проєкти та
платформи 

Мережа Національних
контактних пунктів 

Конференції, воркшопи, обмін
досвідом 

Перегляньте список ваших
партненрів в попередніх

проєктах, публікаціях,
партнерів організації 

Соціальні мережі - спеціалізовані
групи в LinkedIn, Facebook  

Інструменти пошуку партнерів 
Інші можливості  



Підготовка проєктної пропозиції   

Перед початком роботи над
проєктною пропозицією
ознайомтесь детально з
усіма умовами та
критеріями прийнятності
для кожної окремої
тематики  



Підготовка проєктної пропозиції   

Особливу увагу зверніть на
додаткові документи,
розміщені під описом
тематики:

стандартна форма 
типова грантова угода
робоча програма 
фінансові правила тощо 



Підготовка проєктної пропозиції   

Подача проєктної пропозиції
здійснюється через портал. 

На що звернуті особливу увагу:
ЄК рекомендує подавати проєктні
пропозиції щонайменше за день до
офіційного дедлайну - задля уникнення
проблем з перевантаженням порталу
Проєктна пропозиція має мати не більше
максимально визначеної кількості сторінок
для кожного типу проєктів - решта
сторінок автоматично обрізається та
недоступна для оцінювання.
стуктура проєктної заявки має містити всі
необхідні розділи відповідно до аплікаційної
форми 




